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CAL TENIR-LO EN COMPTE/A TENER EN CUENTA/TO TAKE INTO ACCOUNT: 

Data d’adjudicació d’espais/Fecha adjudicación de espacios/Date of assignment of spaces: 
15/10/2009

Límit d’inscripció/ Límite de inscripción/ Registration deadline:
15/02/2010

Celebració/ Celebración/ Date held:
15-18/04/2010

DELEGACIONS INTERNACIONALS / DELEGACIONES INTERNACIONALES / INTERNATIONAL OFFICES

ARGENTINA
Osvaldo Cabrera
Luis Thayer Ojeda 0191, Of. 906
Providencia 
SANTIAGO DE CHILE
Tel. 56 2 657 24 37
Fax. 56 2 657 24 36
argentina@firabcn.es
 
AUSTRIA
Messe Barcelona
Matthias Poensgen
Albrechtstrasse 8
72072 TÜBINGEN, Germany
Tel. 49 7071 365 595
Fax. 49 7071 365 596
austria@firabcn.es

BELGIUM
Micole Smits
Koraal Consulting
Heerlenerweg 10
6132 CM Sittard
The Netherlands
Tel. 31 46 400 04 46
Fax: 31 46 458 56 35
belgium@firabcn.es

BRAZIL
Expotec
Joâo Carlos Ferreira
Rúa Malebranche, 99 - Ap. 81
Vila Mariana
04116-160 SÂO PAULO - SP - Brazil
Tel. 55 13 38 41 11 42
Fax. 55 13 38 41 20 28
brazil@firabcn.es 

CHILE
Osvaldo Cabrera
Luis Thayer Ojeda 0191, Of. 906
Providencia 
SANTIAGO DE CHILE, Chile
Tel. 56 2 657 24 37
Fax. 56 2 657 24 36
chile@firabcn.es

CHINA
Noe China
Representative 
Office of Fira Barcelona in China
Lisa Qu Lengyuan
Rm. 616, JuAn Mansion, Nº 211 
Urumchi (N.) Rd.,
JingAn Distr.,
200040 SHANGHAI, China
Tel. 86 21 516 96889
Fax. 86 21 510 79779
china@firabcn.es

EGYPT
Enrique Urrutia
FBS FEED BACK SERVICES
P.O.BOX 450316
DUBAI - U.A.E.
Tel./Fax: 971 4 4216627
egypt@firabcn.es

FRANCE
Fira Barcelona France
Bcn Promotions
Gérard Escrivà
34, rue Geoffroy Saint Hilaire
F- 75005 PARIS, Francia
Tel. 33 1 47 07 29 39
Fax. 33 1 47 07 32 10
france@firabcn.es

GCC COUNTRIES: Bahrain, Kuwait, 
Oman, Qatar, Saudi Arabia, U.A.E
Enrique Urrutia
FBS FEED BACK SERVICES
P.O.BOX 450316
DUBAI - U.A.E.
Tel./Fax: 971 4 4216627
gcccountries@firabcn.es

GERMANY
Messe Barcelona
Matthias Poensgen
Albrechtstrasse 8
72072 TÜBINGEN, Germany
Tel. 49 7071 365 595
Fax. 49 7071 365 596
germany@firabcn.es 

HOLLAND
Micole Smits
Koraal Consulting
Heerlenerweg 10
6132 CM Sittard
The Netherlands
Tel. 31 46 400 04 46
Fax: 31 46 458 56 35
holland@firabcn.es

HONG KONG
Fairs communications int’l Co., LTD
Simon Yu
5 Fl., Nº 255, Yen Chi Street Taipei 
106 TAIWAN
Tel. 886 2 2708 0927
Fax. 886 2 2701 0627
hongkong@firabcn.es

INDIA
Comnet Exhibitions PVT. LTD.
Yogita Kackar
217-B (2nd Floor) 
Okhla Industrial Estate
Phase III
NEW DELHI - 110020
Tel. 91 11 4279 5000
Fax. 91 11 4279 5098 / 99
india@firabcn.es

IRAN
Enrique Urrutia
FBS FEED BACK SERVICES
P.O.BOX 450316
DUBAI - U.A.E.
Tel./Fax: 971 4 4216627
iran@firabcn.es

IRELAND
Novalys UK Ltd
Jenny Dumoulin
Winchester House, 259-269 
Old Marylebone Road
Suite 2.02, LONDON NWl 5RA, 
Tel. 44 2077 238416
Fax: 44 2071 704125
ireland@firabcn.es

ISRAEL    
Sergio Vinitsky
TAVOR ECONOMIC CONSULTANTS LTD
Corex House, 10 Zarchin St.
P.O.Box 3030 Raanana 43662
ISRAEL
Tel: 972 9 777 68 08 / 09 / 00
Fax: 972 9 777 68 05
israel@firabcn.es

ITALY
Expo Consulting
Marco Barozzi
Via Brugnoli 8
I- 40122 BOLOGNA, Italia
Tel. 39 051 649 31 89
Fax. 39 051 649 32 42
italy@firabcn.es 

JORDAN
Enrique Urrutia
FBS FEED BACK SERVICES
P.O.BOX 450316
DUBAI - U.A.E.
Tel./Fax: 971 4 4216627
jordan@firabcn.es

LEBANON
Enrique Urrutia
FBS FEED BACK SERVICES
P.O.BOX 450316
DUBAI - U.A.E.
Tel./Fax: 971 4 4216627
lebanon@firabcn.es

LUXEMBOURG
Micole Smits
Koraal Consulting
Heerlenerweg 10
6132 CM Sittard
The Netherlands
Tel. 31 46 400 04 46
Fax: 31 46 458 56 35
luxembourg@firabcn.es

MEXICO
Osvaldo Cabrera
Luis Thayer Ojeda 0191, Of. 906
Providencia
SANTIAGO DE CHILE
Tel. 56 2 657 24 37
Fax. 56 2 657 24 36
mexico@firabcn.es

PORTUGAL
Expotec
Joâo Aguas
Apartado 32
P- 2894-909 ALCOCHETE, Portugal
Tel. 351 212 348 016
Fax. 351 212 342 776
portugal@firabcn.es

SYRIA
Enrique Urrutia
FBS FEED BACK SERVICES
P.O.BOX 450316
DUBAI - U.A.E.
Tel./Fax: 971 4 4216627
syria@firabcn.es

SWITZERLAND
Messe Barcelona
Matthias Poensgen
Albrechtstrasse 8
72072 TÜBINGEN, Germany
Tel. 49 7071 365 595
Fax. 49 7071 365 596
switzerland@firabcn.es 

TAIWAN
Fairs communications int’l Co., LTD
Simon Yu
5 Fl., Nº 255, Yen Chi Street Taipei 
106 TAIWAN
Tel. 886 2 2708 0927
Fax. 886 2 2701 0627
taiwan@firabcn.es

TURKEY
SENEXPO Uluslararasi Fuarcilik A.S.
Metin Ciplak
Hurriyet Mh. Dr. Cemil Bengu 
Caddesi nº 103 D.1 Sisli
Istanbul - Turkey
Tel. 90 212 224 68 78
Fax. 90 212 224 85 58
turkey@firabcn.es

UNITED KINGDOM
Novalys UK Ltd
Jenny Dumoulin
Winchester House, 259-269 
Old Marylebone Road
Suite 2.02, LONDON NWl 5RA, 
United Kingdom
Tel. 44 2077 238416
Fax: 44 2071 704125
unitedkingdom@firabcn.es

Con más países y todas las comunidades autónomas.
Con más actividades de participación para público y jornadas 
profesionales.
El marco idóneo para compartir experiencias y culturas.

19 ediciones y seguimos 
mejorando la oferta.

Apostando por nuevas iniciativas.

Turismo 3ª edad, Pink Corner LGTB, Mad Travellers, Turismo del 
desierto…

Ofreciendo rentabilidad y 
efectividad a los participantes.

Un 71% de los expositores considera su participación rentable o 
muy rentable. El 68% de las empresas repetirá 2010. 

El Salón Internacional del Turismo de Cataluña apoya al sector y 
le brinda las mejores condiciones para participar.

Un público fiel y muy activo.

El 93,3% de los visitantes repetirán y volverán a decidir sus 
vacaciones entre los destinos nacionales e internacionales presentes.

Más de 200.000 oportunidades 
de contacto.

AHORA MÁS QUE NUNCA, 
EL MEJOR AÑO 
PARA PARTICIPAR.

Acceda al público catalán, el más viajero en y fuera de España. 
Realiza el 27,8% de los viajes al extranjero. Y el 40% decide y 
contrata aquí su destino de vacaciones.

En un entorno difícil el Salón Internacional del Turismo de Cataluña 
sigue siendo la ocasión perfecta para relacionarse con los amantes 
de los viajes. Un mundo en directo, abierto a todas las experiencias 
y destinos, convertido en la oportunidad perfecta para estar cerca 
de los que quieren vivir, sentir y divertirse. 

LAS MEJORES 
VENTAJAS PARA 
PARTICIPAR.

PRECIOS Y DESCUENTOS EN 

SERVICIOS ADICIONALES

Congelación de precios de participación: 

104-106€/m2 y 280€/cuota

DESCUENTO EN LA SOLICITUD 

Y EL PAGO

- 5% dto. Entrega solicitud de 
participación antes de 15/11/2009

- 5% dto. Adicional si se anticipa el 
pago del 25% antes del 15/11/2009

- 5% dto. Adicional si se paga el 75% 
restante antes del 15/03/2010

DESCUENTO POR ACTIVIDADES

-5% dto. adicional al finalizar, si 
organizas actividades para visitantes:

- Degustaciones gastronómicas

  permanentes

- Actuaciones musicales/bailes 

  (al menos 4 pases al día)

- Cesión de 25% m2 / expositor en 
Palacio nº1 para actividades (*)

- Cesión de 50% m2 / expositor en 
Palacio nº2 para actividades (*)

(*) Si se mantiene o incrementa la superfície de la 
edición 2009

DESCUENTOS EN SERVICIOS

Si se contratan a través del canal 
e-commerce.

- Potencia Eléctrica: 20% dto.

- Audiovisuales: 10% dto.

- Lineas de Red: 10% dto.

- Mobiliario Básico: 10% dto.

- Descuento de diseño: 5%

- Stands “llaves en mano” de 20 o          

50 m²/premium o económico. 

200.000 
VIATGERS L’HI ESPEREN

200.000 
VIAJEROS LE ESPERAN
200,000 TRAVELLERS 
ARE WAITING FOR YOU
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Amb més països i totes les comunitats autònomes.
Amb més activitats de participació per al públic i jornades 
professionals. 
El marc idoni per a compartir experiències i cultures.

19 edicions, i seguim 
millorant l’oferta.

Apostant per noves iniciatives.

Turisme 3a edat, Pink Corner LGTB, Mad Travellers, Turisme del 
Desert...

Oferint rendibilitat i efectivitat 
als expositors.

Un 71% dels expositors considera la seva participació rendible o 
molt rendible. El 68% de les empreses repetirà el 2010. 

El Saló Internacional del Turisme de Catalunya dóna suport al 
sector i li brinda les millors condicions per a participar-hi.

Un públic fidel i molt actiu.

El 93,3% dels visitants repetiran i tornaran a decidir les seves 
vacances entre els destins nacionals i internacionals presents. 

Més de 200.000 oportunitats 
de contacte. 

ARA MÉS QUE MAI, 
EL MILLOR ANY PER A 
PARTICIPAR-HI.

Accedeixi al públic català, el més viatger a i fora d’Espanya. 
Realitza el 27,8% dels viatges a l’estranger. I el 40% decideix 
i contracta aquí el seu destí de vacances.

En un entorn difícil, el Saló Internacional del Turisme de Catalunya 
segueix sent l’ocasió perfecta per a relacionar-se amb els amants 
dels viatges. El món en directe, obert a totes les experiències i 
destins, convertint-se en l’oportunitat perfecta per ser a prop dels 
que volen viure, sentir i divertir-se.

ELS MILLORS 
AVANTATGES PER A 
PARTICIPAR-HI.

PREUS I DESCOMPTES EN 

SERVEIS ADDICIONALS

Congelació de preus de participació:

 104-106€/m2 y 280€/quota

DESCOMPTE EN LA SOL·LICITUD 

I EL PAGAMENT

- 5% de desc. Lliurament sol·licitud 
de participació abans del 15/11/2009

- 5% de desc. Addicional si 
   s’anticipa el pagament del 25% abans 
   del 15/11/2009

- 5% de desc. Addicional si se’n paga 
el 75% restant abans del  15/03/2010

DESCOMPTE PER ACTIVITATS

-5% de desc. Addicional en finalitzar 
si s’organitzen activitats per a visitants:

- Degustacions gastronòmiques 

permanents

- Actuacions musicals/danses 

(al menys 4 actuacions al dia)

- Cessió del 25% de m2 addicionals 
al Palau 1 per a activitats (*)

- Cessió del 50% de m2 addicionals 
al Palau 2 per a activitats (*)

(*) Si es manté o incrementa la superfície de 
l’edició 2009

DESCOMPTES EN SERVEIS

Si es concentren a través del canal 
e-commerce.

- Potència elèctrica: 20% de desc.

- Audiovisuals: 10% de desc.

- Línies de Xarxa: 10% de desc.

- Mobiliari bàsic: 10% de desc.

- Descompte de disseny:  5% 

- Estands “claus en mà” de 20 o 

  50 m²/prèmium o econòmic.  

With more countries and all of the autonomous communities.
With more participation activities for the public and professional 
conferences.
The ideal framework for sharing experiences and cultures. 

19 fairs, and we continue 
improving our offer. 

Betting on new initiatives. 

Tourism for the Elderly, Pink Corner LGTB, Mad Travellers, Desert 
Tourism...

Offering exhibitors profitability 
and effectiveness.

71% of the exhibitors consider their participation profitable or very 
profitable. 68% of the companies will come back in 2010.

The International Tourism Exhibition in Catalonia supports the 
sector and offers you the best conditions for participating.

A faithful, very active public.

93.3% of the visitors will come back again, and will choose their 
vacation spots from the national and international destinations present. 

Over 200,000 contact 
opportunities.

NOW, MORE THAN EVER, 
IS THE BEST YEAR TO 
PARTICIPATE.

Get through to the Catalan public, the ones who travel most, both 
inside and outside of Spain. They make 27.8% of the trips abroad. 
And 40% decide on and hire their vacation destinations from here.

In a more difficult climate, the International Tourism Exhibition in 
Catalonia continues to be the perfect opportunity to get in touch 
with people who love to travel.  The world close-up, open to all 
experiences and destinations, makes it a perfect chance to get 
close to people who want to live, feel, and have fun. 

THE BEST 
ADVANTAGES FOR 
PARTICIPATING.

PRICES AND DISCOUNTS ON 

ADDITIONAL SERVICES

Price freeze on participation: 

104-106€/m2 and 280€/fee

DISCOUNT ON APPLICATION 

AND PAYMENT

- 5% off delivery of participation 
application before 15/11/2009

-  Additional 5% off if you pay 25% 
before 15/11/2009

-  Additional 5% off if you pay the other 
15% before 15/11/2010

DISCOUNT FOR ACTIVITIES 

- Additional 5% off at the end if you 
organise activities for visitors:

- Permanent food tasting

- Musical/dance performances 

(at least 4 shows a day)

- Granting of 25% additional m2  
in Palace 1 for activities (*)

- Granting of 50% additional m2  
in Palace 2 for activities (*) 

(*) If the surface area from 2009 is maintained or 
increased

DISCOUNTS ON SERVICES

If they are concentrated on the 
e-commerce channel.

- Electrical power: 20% off

- Audiovisuals: 10% off

- Network lines: 10% off

- Basic furniture: 10% off

- Design Discount:  5% 

- “Keys in hand” stands 20 or 

  50 m²/premium or economic. 

EL PÙBLIC MÉS VIATGER D’ESPANYA
EL PÚBLICO MÁS VIAJERO DE ESPAÑA
THE SPANISH PUBLIC THAT TRAVELS THE MOST

Un 71% dels expositors considera el Saló Internacional del Turisme de Catalunya entre rendible i molt rendible.
71% de los expositores considera el Salón Internacional de Turismo de Cataluña entre rentable y muy rentable.
71% of exhibitors consider the International Tourism Exhibition in Catalonia to be somewhere between profitable and very profitable.
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Un 68% dels expositors tornarà a participar a l’edició del 
Saló Internacional de Turisme de Catalunya 2010.
68% de los expositores volverá a participar en la edición 
del Salón Internacional de Turismo de Cataluña 2010.
68% of the exhibitors will participate again in the 2010 
International Tourism Exhibition in Catalonia 2010.

Per als expositors, el valor més important 
que fa que el Saló Internacional del Turis-
me de Catalunya sigui el millor és la 
quantitat i la qualitat dels visitants.
Para los expositores el valor más impor-
tante que hace que el Salón Internacional 
de Turismo de Cataluña sea el mejor 
salón es la cantidad y  calidad de los 
visitantes.
For exhibitors, the most important value 
that makes the International Tourism 
Exhibition in Catalonia the best fair is the 
number and quality of the visitors.
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CAL TENIR-LO EN COMPTE/A TENER EN CUENTA/TO TAKE INTO ACCOUNT: 

Data d’adjudicació d’espais/Fecha adjudicación de espacios/Date of assignment of spaces: 
15/10/2009

Límit d’inscripció/ Límite de inscripción/ Registration deadline:
15/02/2010

Celebració/ Celebración/ Date held:
15-18/04/2010

DELEGACIONS INTERNACIONALS / DELEGACIONES INTERNACIONALES / INTERNATIONAL OFFICES

ARGENTINA
Osvaldo Cabrera
Luis Thayer Ojeda 0191, Of. 906
Providencia 
SANTIAGO DE CHILE
Tel. 56 2 657 24 37
Fax. 56 2 657 24 36
argentina@firabcn.es
 
AUSTRIA
Messe Barcelona
Matthias Poensgen
Albrechtstrasse 8
72072 TÜBINGEN, Germany
Tel. 49 7071 365 595
Fax. 49 7071 365 596
austria@firabcn.es

BELGIUM
Micole Smits
Koraal Consulting
Heerlenerweg 10
6132 CM Sittard
The Netherlands
Tel. 31 46 400 04 46
Fax: 31 46 458 56 35
belgium@firabcn.es

BRAZIL
Expotec
Joâo Carlos Ferreira
Rúa Malebranche, 99 - Ap. 81
Vila Mariana
04116-160 SÂO PAULO - SP - Brazil
Tel. 55 13 38 41 11 42
Fax. 55 13 38 41 20 28
brazil@firabcn.es 

CHILE
Osvaldo Cabrera
Luis Thayer Ojeda 0191, Of. 906
Providencia 
SANTIAGO DE CHILE, Chile
Tel. 56 2 657 24 37
Fax. 56 2 657 24 36
chile@firabcn.es

CHINA
Noe China
Representative 
Office of Fira Barcelona in China
Lisa Qu Lengyuan
Rm. 616, JuAn Mansion, Nº 211 
Urumchi (N.) Rd.,
JingAn Distr.,
200040 SHANGHAI, China
Tel. 86 21 516 96889
Fax. 86 21 510 79779
china@firabcn.es

EGYPT
Enrique Urrutia
FBS FEED BACK SERVICES
P.O.BOX 450316
DUBAI - U.A.E.
Tel./Fax: 971 4 4216627
egypt@firabcn.es

FRANCE
Fira Barcelona France
Bcn Promotions
Gérard Escrivà
34, rue Geoffroy Saint Hilaire
F- 75005 PARIS, Francia
Tel. 33 1 47 07 29 39
Fax. 33 1 47 07 32 10
france@firabcn.es

GCC COUNTRIES: Bahrain, Kuwait, 
Oman, Qatar, Saudi Arabia, U.A.E
Enrique Urrutia
FBS FEED BACK SERVICES
P.O.BOX 450316
DUBAI - U.A.E.
Tel./Fax: 971 4 4216627
gcccountries@firabcn.es

GERMANY
Messe Barcelona
Matthias Poensgen
Albrechtstrasse 8
72072 TÜBINGEN, Germany
Tel. 49 7071 365 595
Fax. 49 7071 365 596
germany@firabcn.es 

HOLLAND
Micole Smits
Koraal Consulting
Heerlenerweg 10
6132 CM Sittard
The Netherlands
Tel. 31 46 400 04 46
Fax: 31 46 458 56 35
holland@firabcn.es

HONG KONG
Fairs communications int’l Co., LTD
Simon Yu
5 Fl., Nº 255, Yen Chi Street Taipei 
106 TAIWAN
Tel. 886 2 2708 0927
Fax. 886 2 2701 0627
hongkong@firabcn.es

INDIA
Comnet Exhibitions PVT. LTD.
Yogita Kackar
217-B (2nd Floor) 
Okhla Industrial Estate
Phase III
NEW DELHI - 110020
Tel. 91 11 4279 5000
Fax. 91 11 4279 5098 / 99
india@firabcn.es

IRAN
Enrique Urrutia
FBS FEED BACK SERVICES
P.O.BOX 450316
DUBAI - U.A.E.
Tel./Fax: 971 4 4216627
iran@firabcn.es

IRELAND
Novalys UK Ltd
Jenny Dumoulin
Winchester House, 259-269 
Old Marylebone Road
Suite 2.02, LONDON NWl 5RA, 
Tel. 44 2077 238416
Fax: 44 2071 704125
ireland@firabcn.es

ISRAEL    
Sergio Vinitsky
TAVOR ECONOMIC CONSULTANTS LTD
Corex House, 10 Zarchin St.
P.O.Box 3030 Raanana 43662
ISRAEL
Tel: 972 9 777 68 08 / 09 / 00
Fax: 972 9 777 68 05
israel@firabcn.es

ITALY
Expo Consulting
Marco Barozzi
Via Brugnoli 8
I- 40122 BOLOGNA, Italia
Tel. 39 051 649 31 89
Fax. 39 051 649 32 42
italy@firabcn.es 

JORDAN
Enrique Urrutia
FBS FEED BACK SERVICES
P.O.BOX 450316
DUBAI - U.A.E.
Tel./Fax: 971 4 4216627
jordan@firabcn.es

LEBANON
Enrique Urrutia
FBS FEED BACK SERVICES
P.O.BOX 450316
DUBAI - U.A.E.
Tel./Fax: 971 4 4216627
lebanon@firabcn.es

LUXEMBOURG
Micole Smits
Koraal Consulting
Heerlenerweg 10
6132 CM Sittard
The Netherlands
Tel. 31 46 400 04 46
Fax: 31 46 458 56 35
luxembourg@firabcn.es

MEXICO
Osvaldo Cabrera
Luis Thayer Ojeda 0191, Of. 906
Providencia
SANTIAGO DE CHILE
Tel. 56 2 657 24 37
Fax. 56 2 657 24 36
mexico@firabcn.es

PORTUGAL
Expotec
Joâo Aguas
Apartado 32
P- 2894-909 ALCOCHETE, Portugal
Tel. 351 212 348 016
Fax. 351 212 342 776
portugal@firabcn.es

SYRIA
Enrique Urrutia
FBS FEED BACK SERVICES
P.O.BOX 450316
DUBAI - U.A.E.
Tel./Fax: 971 4 4216627
syria@firabcn.es

SWITZERLAND
Messe Barcelona
Matthias Poensgen
Albrechtstrasse 8
72072 TÜBINGEN, Germany
Tel. 49 7071 365 595
Fax. 49 7071 365 596
switzerland@firabcn.es 

TAIWAN
Fairs communications int’l Co., LTD
Simon Yu
5 Fl., Nº 255, Yen Chi Street Taipei 
106 TAIWAN
Tel. 886 2 2708 0927
Fax. 886 2 2701 0627
taiwan@firabcn.es

TURKEY
SENEXPO Uluslararasi Fuarcilik A.S.
Metin Ciplak
Hurriyet Mh. Dr. Cemil Bengu 
Caddesi nº 103 D.1 Sisli
Istanbul - Turkey
Tel. 90 212 224 68 78
Fax. 90 212 224 85 58
turkey@firabcn.es

UNITED KINGDOM
Novalys UK Ltd
Jenny Dumoulin
Winchester House, 259-269 
Old Marylebone Road
Suite 2.02, LONDON NWl 5RA, 
United Kingdom
Tel. 44 2077 238416
Fax: 44 2071 704125
unitedkingdom@firabcn.es

Con más países y todas las comunidades autónomas.
Con más actividades de participación para público y jornadas 
profesionales.
El marco idóneo para compartir experiencias y culturas.

19 ediciones y seguimos 
mejorando la oferta.

Apostando por nuevas iniciativas.

Turismo 3ª edad, Pink Corner LGTB, Mad Travellers, Turismo del 
desierto…

Ofreciendo rentabilidad y 
efectividad a los participantes.

Un 71% de los expositores considera su participación rentable o 
muy rentable. El 68% de las empresas repetirá 2010. 

El Salón Internacional del Turismo de Cataluña apoya al sector y 
le brinda las mejores condiciones para participar.

Un público fiel y muy activo.

El 93,3% de los visitantes repetirán y volverán a decidir sus 
vacaciones entre los destinos nacionales e internacionales presentes.

Más de 200.000 oportunidades 
de contacto.

AHORA MÁS QUE NUNCA, 
EL MEJOR AÑO 
PARA PARTICIPAR.

Acceda al público catalán, el más viajero en y fuera de España. 
Realiza el 27,8% de los viajes al extranjero. Y el 40% decide y 
contrata aquí su destino de vacaciones.

En un entorno difícil el Salón Internacional del Turismo de Cataluña 
sigue siendo la ocasión perfecta para relacionarse con los amantes 
de los viajes. Un mundo en directo, abierto a todas las experiencias 
y destinos, convertido en la oportunidad perfecta para estar cerca 
de los que quieren vivir, sentir y divertirse. 

LAS MEJORES 
VENTAJAS PARA 
PARTICIPAR.

PRECIOS Y DESCUENTOS EN 

SERVICIOS ADICIONALES

Congelación de precios de participación: 

104-106€/m2 y 280€/cuota

DESCUENTO EN LA SOLICITUD 

Y EL PAGO

- 5% dto. Entrega solicitud de 
participación antes de 15/11/2009

- 5% dto. Adicional si se anticipa el 
pago del 25% antes del 15/11/2009

- 5% dto. Adicional si se paga el 75% 
restante antes del 15/03/2010

DESCUENTO POR ACTIVIDADES

-5% dto. adicional al finalizar, si 
organizas actividades para visitantes:

- Degustaciones gastronómicas

  permanentes

- Actuaciones musicales/bailes 

  (al menos 4 pases al día)

- Cesión de 25% m2 / expositor en 
Palacio nº1 para actividades (*)

- Cesión de 50% m2 / expositor en 
Palacio nº2 para actividades (*)

(*) Si se mantiene o incrementa la superfície de la 
edición 2009

DESCUENTOS EN SERVICIOS

Si se contratan a través del canal 
e-commerce.

- Potencia Eléctrica: 20% dto.

- Audiovisuales: 10% dto.

- Lineas de Red: 10% dto.

- Mobiliario Básico: 10% dto.

- Descuento de diseño: 5%

- Stands “llaves en mano” de 20 o          

50 m²/premium o económico. 

200.000 
VIATGERS L’HI ESPEREN

200.000 
VIAJEROS LE ESPERAN
200,000 TRAVELLERS 
ARE WAITING FOR YOU
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2 dies per a professionals / 2 días para 
profesionales / 2 days for professionals

Situació dins de la ciutat / Situación dentro de 
la ciudad / Location in the city

Internacionalitat del visitant
Internacionalidad del visitante / International 

visitors

Qualitat dels visitants / Calidad de los 
visitantes / Quality of visitors

Quantitat de visitants / Cantidad de visitantes 
Number of visitors

Es la referència nacional / Es el referente 
nacional / National referent

Amb més països i totes les comunitats autònomes.
Amb més activitats de participació per al públic i jornades 
professionals. 
El marc idoni per a compartir experiències i cultures.

19 edicions, i seguim 
millorant l’oferta.

Apostant per noves iniciatives.

Turisme 3a edat, Pink Corner LGTB, Mad Travellers, Turisme del 
Desert...

Oferint rendibilitat i efectivitat 
als expositors.

Un 71% dels expositors considera la seva participació rendible o 
molt rendible. El 68% de les empreses repetirà el 2010. 

El Saló Internacional del Turisme de Catalunya dóna suport al 
sector i li brinda les millors condicions per a participar-hi.

Un públic fidel i molt actiu.

El 93,3% dels visitants repetiran i tornaran a decidir les seves 
vacances entre els destins nacionals i internacionals presents. 

Més de 200.000 oportunitats 
de contacte. 

ARA MÉS QUE MAI, 
EL MILLOR ANY PER A 
PARTICIPAR-HI.

Accedeixi al públic català, el més viatger a i fora d’Espanya. 
Realitza el 27,8% dels viatges a l’estranger. I el 40% decideix 
i contracta aquí el seu destí de vacances.

En un entorn difícil, el Saló Internacional del Turisme de Catalunya 
segueix sent l’ocasió perfecta per a relacionar-se amb els amants 
dels viatges. El món en directe, obert a totes les experiències i 
destins, convertint-se en l’oportunitat perfecta per ser a prop dels 
que volen viure, sentir i divertir-se.

ELS MILLORS 
AVANTATGES PER A 
PARTICIPAR-HI.

PREUS I DESCOMPTES EN 

SERVEIS ADDICIONALS

Congelació de preus de participació:

 104-106€/m2 y 280€/quota

DESCOMPTE EN LA SOL·LICITUD 

I EL PAGAMENT

- 5% de desc. Lliurament sol·licitud 
de participació abans del 15/11/2009

- 5% de desc. Addicional si 
   s’anticipa el pagament del 25% abans 
   del 15/11/2009

- 5% de desc. Addicional si se’n paga 
el 15% restant abans del  15/03/2010

DESCOMPTE PER ACTIVITATS

-5% de desc. Addicional en finalitzar 
si s’organitzen activitats per a visitants:

- Degustacions gastronòmiques 

permanents

- Actuacions musicals/danses 

(al menys 4 actuacions al dia)

- Cessió del 25% de m2 addicionals 
al Palau 1 per a activitats (*)

- Cessió del 50% de m2 addicionals 
al Palau 2 per a activitats (*)

(*) Si es manté o incrementa la superfície de 
l’edició 2009

DESCOMPTES EN SERVEIS

Si es concentren a través del canal 
e-commerce.

- Potència elèctrica: 20% de desc.

- Audiovisuals: 10% de desc.

- Línies de Xarxa: 10% de desc.

- Mobiliari bàsic: 10% de desc.

- Descompte de disseny:  5% 

- Estands “claus en mà” de 20 o 

  50 m²/prèmium o econòmic.  

With more countries and all of the autonomous communities.
With more participation activities for the public and professional 
conferences.
The ideal framework for sharing experiences and cultures. 

19 fairs, and we continue 
improving our offer. 

Betting on new initiatives. 

Tourism for the Elderly, Pink Corner LGTB, Mad Travellers, Desert 
Tourism...

Offering exhibitors profitability 
and effectiveness.

71% of the exhibitors consider their participation profitable or very 
profitable. 68% of the companies will come back in 2010.

The International Tourism Exhibition in Catalonia supports the 
sector and offers you the best conditions for participating.

A faithful, very active public.

93.3% of the visitors will come back again, and will choose their 
vacation spots from the national and international destinations present. 

Over 200,000 contact 
opportunities.

NOW, MORE THAN EVER, 
IS THE BEST YEAR TO 
PARTICIPATE.

Get through to the Catalan public, the ones who travel most, both 
inside and outside of Spain. They make 27.8% of the trips abroad. 
And 40% decide on and hire their vacation destinations from here.

In a more difficult climate, the International Tourism Exhibition in 
Catalonia continues to be the perfect opportunity to get in touch 
with people who love to travel.  The world close-up, open to all 
experiences and destinations, makes it a perfect chance to get 
close to people who want to live, feel, and have fun. 

THE BEST 
ADVANTAGES FOR 
PARTICIPATING.

PRICES AND DISCOUNTS ON 

ADDITIONAL SERVICES

Price freeze on participation: 

104-106€/m2 and 280€/fee

DISCOUNT ON APPLICATION 

AND PAYMENT

- 5% off delivery of participation 
application before 15/11/2009

-  Additional 5% off if you pay 25% 
before 15/11/2009

-  Additional 5% off if you pay the other 
75% before 15/03/2010

DISCOUNT FOR ACTIVITIES 

- Additional 5% off at the end if you 
organise activities for visitors:

- Permanent food tasting

- Musical/dance performances 

(at least 4 shows a day)

- Granting of 25% additional m2  
in Palace 1 for activities (*)

- Granting of 50% additional m2  
in Palace 2 for activities (*) 

(*) If the surface area from 2009 is maintained or 
increased

DISCOUNTS ON SERVICES

If they are concentrated on the 
e-commerce channel.

- Electrical power: 20% off

- Audiovisuals: 10% off

- Network lines: 10% off

- Basic furniture: 10% off

- Design Discount:  5% 

- “Keys in hand” stands 20 or 

  50 m²/premium or economic. 

EL PÙBLIC MÉS VIATGER D’ESPANYA
EL PÚBLICO MÁS VIAJERO DE ESPAÑA
THE SPANISH PUBLIC THAT TRAVELS THE MOST

Un 71% dels expositors considera el Saló Internacional del Turisme de Catalunya entre rendible i molt rendible.
71% de los expositores considera el Salón Internacional de Turismo de Cataluña entre rentable y muy rentable.
71% of exhibitors consider the International Tourism Exhibition in Catalonia to be somewhere between profitable and very profitable.
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Un 68% dels expositors tornarà a participar a l’edició del 
Saló Internacional de Turisme de Catalunya 2010.
68% de los expositores volverá a participar en la edición 
del Salón Internacional de Turismo de Cataluña 2010.
68% of the exhibitors will participate again in the 2010 
International Tourism Exhibition in Catalonia 2010.

Per als expositors, el valor més important 
que fa que el Saló Internacional del Turis-
me de Catalunya sigui el millor és la 
quantitat i la qualitat dels visitants.
Para los expositores el valor más impor-
tante que hace que el Salón Internacional 
de Turismo de Cataluña sea el mejor 
salón es la cantidad y  calidad de los 
visitantes.
For exhibitors, the most important value 
that makes the International Tourism 
Exhibition in Catalonia the best fair is the 
number and quality of the visitors.

A.F. turisme_TRIPTIC.ai   2   06/08/09   14:49A.F. turisme_TRIPTIC.ai   2   06/08/09   14:49



68,4%

4,1%

27,6%

SI / YES

NO

NO HO SAP / NO SABE / DON’T KNOW

0 10 20 30 40 50

Tracte rebut / Trato recibido
Treatment received

Seguiment/ Segimiento
Follow-up

Repercussió/ Repercusión
Repercussion

Preu/ Precio / Price

Públic de tota mena / Público de todo tipo
Public of all kinds

Qualitat/ Calidad / Quality

Més professionals / Más profesionales
More professionals

Específica del sector / Específica del sector
Specific to the sector

Organització / Organización / Organization

Més gran / Más grande / Bigger

1,2

1,2

2,4

2,4

3,7

3,7

3,7

4,9

4,9

6,1

6,1

6,1

8,5

17,1

40,2

40,2

2 dies per a professionals / 2 días para 
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visitors

Qualitat dels visitants / Calidad de los 
visitantes / Quality of visitors

Quantitat de visitants / Cantidad de visitantes 
Number of visitors

Es la referència nacional / Es el referente 
nacional / National referent

Amb més països i totes les comunitats autònomes.
Amb més activitats de participació per al públic i jornades 
professionals. 
El marc idoni per a compartir experiències i cultures.

19 edicions, i seguim 
millorant l’oferta.

Apostant per noves iniciatives.

Turisme 3a edat, Pink Corner LGTB, Mad Travellers, Turisme del 
Desert...

Oferint rendibilitat i efectivitat 
als expositors.

Un 71% dels expositors considera la seva participació rendible o 
molt rendible. El 68% de les empreses repetirà el 2010. 

El Saló Internacional del Turisme de Catalunya dóna suport al 
sector i li brinda les millors condicions per a participar-hi.

Un públic fidel i molt actiu.

El 93,3% dels visitants repetiran i tornaran a decidir les seves 
vacances entre els destins nacionals i internacionals presents. 

Més de 200.000 oportunitats 
de contacte. 

ARA MÉS QUE MAI, 
EL MILLOR ANY PER A 
PARTICIPAR-HI.

Accedeixi al públic català, el més viatger a i fora d’Espanya. 
Realitza el 27,8% dels viatges a l’estranger. I el 40% decideix 
i contracta aquí el seu destí de vacances.

En un entorn difícil, el Saló Internacional del Turisme de Catalunya 
segueix sent l’ocasió perfecta per a relacionar-se amb els amants 
dels viatges. El món en directe, obert a totes les experiències i 
destins, convertint-se en l’oportunitat perfecta per ser a prop dels 
que volen viure, sentir i divertir-se.

ELS MILLORS 
AVANTATGES PER A 
PARTICIPAR-HI.

PREUS I DESCOMPTES EN 

SERVEIS ADDICIONALS

Congelació de preus de participació:

 104-106€/m2 y 280€/quota

DESCOMPTE EN LA SOL·LICITUD 

I EL PAGAMENT

- 5% de desc. Lliurament sol·licitud 
de participació abans del 15/11/2009

- 5% de desc. Addicional si 
   s’anticipa el pagament del 25% abans 
   del 15/11/2009

- 5% de desc. Addicional si se’n paga 
el 15% restant abans del  15/03/2010

DESCOMPTE PER ACTIVITATS

-5% de desc. Addicional en finalitzar 
si s’organitzen activitats per a visitants:

- Degustacions gastronòmiques 

permanents

- Actuacions musicals/danses 

(al menys 4 actuacions al dia)

- Cessió del 25% de m2 addicionals 
al Palau 1 per a activitats (*)

- Cessió del 50% de m2 addicionals 
al Palau 2 per a activitats (*)

(*) Si es manté o incrementa la superfície de 
l’edició 2009

DESCOMPTES EN SERVEIS

Si es concentren a través del canal 
e-commerce.

- Potència elèctrica: 20% de desc.

- Audiovisuals: 10% de desc.

- Línies de Xarxa: 10% de desc.

- Mobiliari bàsic: 10% de desc.

- Descompte de disseny:  5% 

- Estands “claus en mà” de 20 o 

  50 m²/prèmium o econòmic.  

With more countries and all of the autonomous communities.
With more participation activities for the public and professional 
conferences.
The ideal framework for sharing experiences and cultures. 

19 fairs, and we continue 
improving our offer. 

Betting on new initiatives. 

Tourism for the Elderly, Pink Corner LGTB, Mad Travellers, Desert 
Tourism...

Offering exhibitors profitability 
and effectiveness.

71% of the exhibitors consider their participation profitable or very 
profitable. 68% of the companies will come back in 2010.

The International Tourism Exhibition in Catalonia supports the 
sector and offers you the best conditions for participating.

A faithful, very active public.

93.3% of the visitors will come back again, and will choose their 
vacation spots from the national and international destinations present. 

Over 200,000 contact 
opportunities.

NOW, MORE THAN EVER, 
IS THE BEST YEAR TO 
PARTICIPATE.

Get through to the Catalan public, the ones who travel most, both 
inside and outside of Spain. They make 27.8% of the trips abroad. 
And 40% decide on and hire their vacation destinations from here.

In a more difficult climate, the International Tourism Exhibition in 
Catalonia continues to be the perfect opportunity to get in touch 
with people who love to travel.  The world close-up, open to all 
experiences and destinations, makes it a perfect chance to get 
close to people who want to live, feel, and have fun. 

THE BEST 
ADVANTAGES FOR 
PARTICIPATING.

PRICES AND DISCOUNTS ON 

ADDITIONAL SERVICES

Price freeze on participation: 

104-106€/m2 and 280€/fee

DISCOUNT ON APPLICATION 

AND PAYMENT

- 5% off delivery of participation 
application before 15/11/2009

-  Additional 5% off if you pay 25% 
before 15/11/2009

-  Additional 5% off if you pay the other 
15% before 15/11/2010

DISCOUNT FOR ACTIVITIES 

- Additional 5% off at the end if you 
organise activities for visitors:

- Permanent food tasting

- Musical/dance performances 

(at least 4 shows a day)

- Granting of 25% additional m2  
in Palace 1 for activities (*)

- Granting of 50% additional m2  
in Palace 2 for activities (*) 

(*) If the surface area from 2009 is maintained or 
increased

DISCOUNTS ON SERVICES

If they are concentrated on the 
e-commerce channel.

- Electrical power: 20% off

- Audiovisuals: 10% off

- Network lines: 10% off

- Basic furniture: 10% off

- Design Discount:  5% 

- “Keys in hand” stands 20 or 

  50 m²/premium or economic. 

EL PÙBLIC MÉS VIATGER D’ESPANYA
EL PÚBLICO MÁS VIAJERO DE ESPAÑA
THE SPANISH PUBLIC THAT TRAVELS THE MOST

Un 71% dels expositors considera el Saló Internacional del Turisme de Catalunya entre rendible i molt rendible.
71% de los expositores considera el Salón Internacional de Turismo de Cataluña entre rentable y muy rentable.
71% of exhibitors consider the International Tourism Exhibition in Catalonia to be somewhere between profitable and very profitable.
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Un 68% dels expositors tornarà a participar a l’edició del 
Saló Internacional de Turisme de Catalunya 2010.
68% de los expositores volverá a participar en la edición 
del Salón Internacional de Turismo de Cataluña 2010.
68% of the exhibitors will participate again in the 2010 
International Tourism Exhibition in Catalonia 2010.

Per als expositors, el valor més important 
que fa que el Saló Internacional del Turis-
me de Catalunya sigui el millor és la 
quantitat i la qualitat dels visitants.
Para los expositores el valor más impor-
tante que hace que el Salón Internacional 
de Turismo de Cataluña sea el mejor 
salón es la cantidad y  calidad de los 
visitantes.
For exhibitors, the most important value 
that makes the International Tourism 
Exhibition in Catalonia the best fair is the 
number and quality of the visitors.
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Av. Reina Maria Cristina, s/n - 08004 Barcelona (Espanya). Tel.: 902 233 200 - Fax 932 333 435 - www.saloturisme.com

www.saloturisme.com

Recinte Montjuïc
15-18 Abril 2010

CAL TENIR-LO EN COMPTE/A TENER EN CUENTA/TO TAKE INTO ACCOUNT: 

Data d’adjudicació d’espais/Fecha adjudicación de espacios/Date of assignment of spaces: 
15/10/2009

Límit d’inscripció/ Límite de inscripción/ Registration deadline:
15/02/2010

Celebració/ Celebración/ Date held:
15-18/04/2010

DELEGACIONS INTERNACIONALS / DELEGACIONES INTERNACIONALES / INTERNATIONAL OFFICES

ARGENTINA
Osvaldo Cabrera
Luis Thayer Ojeda 0191, Of. 906
Providencia 
SANTIAGO DE CHILE
Tel. 56 2 657 24 37
Fax. 56 2 657 24 36
argentina@firabcn.es
 
AUSTRIA
Messe Barcelona
Matthias Poensgen
Albrechtstrasse 8
72072 TÜBINGEN, Germany
Tel. 49 7071 365 595
Fax. 49 7071 365 596
austria@firabcn.es

BELGIUM
Micole Smits
Koraal Consulting
Heerlenerweg 10
6132 CM Sittard
The Netherlands
Tel. 31 46 400 04 46
Fax: 31 46 458 56 35
belgium@firabcn.es

BRAZIL
Expotec
Joâo Carlos Ferreira
Rúa Malebranche, 99 - Ap. 81
Vila Mariana
04116-160 SÂO PAULO - SP - Brazil
Tel. 55 13 38 41 11 42
Fax. 55 13 38 41 20 28
brazil@firabcn.es 

CHILE
Osvaldo Cabrera
Luis Thayer Ojeda 0191, Of. 906
Providencia 
SANTIAGO DE CHILE, Chile
Tel. 56 2 657 24 37
Fax. 56 2 657 24 36
chile@firabcn.es

CHINA
Noe China
Representative 
Office of Fira Barcelona in China
Lisa Qu Lengyuan
Rm. 616, JuAn Mansion, Nº 211 
Urumchi (N.) Rd.,
JingAn Distr.,
200040 SHANGHAI, China
Tel. 86 21 516 96889
Fax. 86 21 510 79779
china@firabcn.es

EGYPT
Enrique Urrutia
FBS FEED BACK SERVICES
P.O.BOX 450316
DUBAI - U.A.E.
Tel./Fax: 971 4 4216627
egypt@firabcn.es

FRANCE
Fira Barcelona France
Bcn Promotions
Gérard Escrivà
34, rue Geoffroy Saint Hilaire
F- 75005 PARIS, Francia
Tel. 33 1 47 07 29 39
Fax. 33 1 47 07 32 10
france@firabcn.es

GCC COUNTRIES: Bahrain, Kuwait, 
Oman, Qatar, Saudi Arabia, U.A.E
Enrique Urrutia
FBS FEED BACK SERVICES
P.O.BOX 450316
DUBAI - U.A.E.
Tel./Fax: 971 4 4216627
gcccountries@firabcn.es

GERMANY
Messe Barcelona
Matthias Poensgen
Albrechtstrasse 8
72072 TÜBINGEN, Germany
Tel. 49 7071 365 595
Fax. 49 7071 365 596
germany@firabcn.es 

HOLLAND
Micole Smits
Koraal Consulting
Heerlenerweg 10
6132 CM Sittard
The Netherlands
Tel. 31 46 400 04 46
Fax: 31 46 458 56 35
holland@firabcn.es

HONG KONG
Fairs communications int’l Co., LTD
Simon Yu
5 Fl., Nº 255, Yen Chi Street Taipei 
106 TAIWAN
Tel. 886 2 2708 0927
Fax. 886 2 2701 0627
hongkong@firabcn.es

INDIA
Comnet Exhibitions PVT. LTD.
Yogita Kackar
217-B (2nd Floor) 
Okhla Industrial Estate
Phase III
NEW DELHI - 110020
Tel. 91 11 4279 5000
Fax. 91 11 4279 5098 / 99
india@firabcn.es

IRAN
Enrique Urrutia
FBS FEED BACK SERVICES
P.O.BOX 450316
DUBAI - U.A.E.
Tel./Fax: 971 4 4216627
iran@firabcn.es

IRELAND
Novalys UK Ltd
Jenny Dumoulin
Winchester House, 259-269 
Old Marylebone Road
Suite 2.02, LONDON NWl 5RA, 
Tel. 44 2077 238416
Fax: 44 2071 704125
ireland@firabcn.es

ISRAEL    
Sergio Vinitsky
TAVOR ECONOMIC CONSULTANTS LTD
Corex House, 10 Zarchin St.
P.O.Box 3030 Raanana 43662
ISRAEL
Tel: 972 9 777 68 08 / 09 / 00
Fax: 972 9 777 68 05
israel@firabcn.es

ITALY
Expo Consulting
Marco Barozzi
Via Brugnoli 8
I- 40122 BOLOGNA, Italia
Tel. 39 051 649 31 89
Fax. 39 051 649 32 42
italy@firabcn.es 

JORDAN
Enrique Urrutia
FBS FEED BACK SERVICES
P.O.BOX 450316
DUBAI - U.A.E.
Tel./Fax: 971 4 4216627
jordan@firabcn.es

LEBANON
Enrique Urrutia
FBS FEED BACK SERVICES
P.O.BOX 450316
DUBAI - U.A.E.
Tel./Fax: 971 4 4216627
lebanon@firabcn.es

LUXEMBOURG
Micole Smits
Koraal Consulting
Heerlenerweg 10
6132 CM Sittard
The Netherlands
Tel. 31 46 400 04 46
Fax: 31 46 458 56 35
luxembourg@firabcn.es

MEXICO
Osvaldo Cabrera
Luis Thayer Ojeda 0191, Of. 906
Providencia
SANTIAGO DE CHILE
Tel. 56 2 657 24 37
Fax. 56 2 657 24 36
mexico@firabcn.es

PORTUGAL
Expotec
Joâo Aguas
Apartado 32
P- 2894-909 ALCOCHETE, Portugal
Tel. 351 212 348 016
Fax. 351 212 342 776
portugal@firabcn.es

SYRIA
Enrique Urrutia
FBS FEED BACK SERVICES
P.O.BOX 450316
DUBAI - U.A.E.
Tel./Fax: 971 4 4216627
syria@firabcn.es

SWITZERLAND
Messe Barcelona
Matthias Poensgen
Albrechtstrasse 8
72072 TÜBINGEN, Germany
Tel. 49 7071 365 595
Fax. 49 7071 365 596
switzerland@firabcn.es 

TAIWAN
Fairs communications int’l Co., LTD
Simon Yu
5 Fl., Nº 255, Yen Chi Street Taipei 
106 TAIWAN
Tel. 886 2 2708 0927
Fax. 886 2 2701 0627
taiwan@firabcn.es

TURKEY
SENEXPO Uluslararasi Fuarcilik A.S.
Metin Ciplak
Hurriyet Mh. Dr. Cemil Bengu 
Caddesi nº 103 D.1 Sisli
Istanbul - Turkey
Tel. 90 212 224 68 78
Fax. 90 212 224 85 58
turkey@firabcn.es

UNITED KINGDOM
Novalys UK Ltd
Jenny Dumoulin
Winchester House, 259-269 
Old Marylebone Road
Suite 2.02, LONDON NWl 5RA, 
United Kingdom
Tel. 44 2077 238416
Fax: 44 2071 704125
unitedkingdom@firabcn.es

Con más países y todas las comunidades autónomas.
Con más actividades de participación para público y jornadas 
profesionales.
El marco idóneo para compartir experiencias y culturas.

19 ediciones y seguimos 
mejorando la oferta.

Apostando por nuevas iniciativas.

Turismo 3ª edad, Pink Corner LGTB, Mad Travellers, Turismo del 
desierto…

Ofreciendo rentabilidad y 
efectividad a los participantes.

Un 71% de los expositores considera su participación rentable o 
muy rentable. El 68% de las empresas repetirá 2010. 

El Salón Internacional del Turismo de Cataluña apoya al sector y 
le brinda las mejores condiciones para participar.

Un público fiel y muy activo.

El 93,3% de los visitantes repetirán y volverán a decidir sus 
vacaciones entre los destinos nacionales e internacionales presentes.

Más de 200.000 oportunidades 
de contacto.

AHORA MÁS QUE NUNCA, 
EL MEJOR AÑO 
PARA PARTICIPAR.

Acceda al público catalán, el más viajero en y fuera de España. 
Realiza el 27,8% de los viajes al extranjero. Y el 40% decide y 
contrata aquí su destino de vacaciones.

En un entorno difícil el Salón Internacional del Turismo de Cataluña 
sigue siendo la ocasión perfecta para relacionarse con los amantes 
de los viajes. Un mundo en directo, abierto a todas las experiencias 
y destinos, convertido en la oportunidad perfecta para estar cerca 
de los que quieren vivir, sentir y divertirse. 

LAS MEJORES 
VENTAJAS PARA 
PARTICIPAR.

PRECIOS Y DESCUENTOS EN 

SERVICIOS ADICIONALES

Congelación de precios de participación: 

104-106€/m2 y 280€/cuota

DESCUENTO EN LA SOLICITUD 

Y EL PAGO

- 5% dto. Entrega solicitud de 
participación antes de 15/11/2009

- 5% dto. Adicional si se anticipa el 
pago del 25% antes del 15/11/2009

- 5% dto. Adicional si se paga el 75% 
restante antes del 15/03/2010

DESCUENTO POR ACTIVIDADES

-5% dto. adicional al finalizar, si 
organizas actividades para visitantes:

- Degustaciones gastronómicas

  permanentes

- Actuaciones musicales/bailes 

  (al menos 4 pases al día)

- Cesión de 25% m2 / expositor en 
Palacio nº1 para actividades (*)

- Cesión de 50% m2 / expositor en 
Palacio nº2 para actividades (*)

(*) Si se mantiene o incrementa la superfície de la 
edición 2009

DESCUENTOS EN SERVICIOS

Si se contratan a través del canal 
e-commerce.

- Potencia Eléctrica: 20% dto.

- Audiovisuales: 10% dto.

- Lineas de Red: 10% dto.

- Mobiliario Básico: 10% dto.

- Descuento de diseño: 5%

- Stands “llaves en mano” de 20 o          

50 m²/premium o económico. 

200.000 
VIATGERS L’HI ESPEREN

200.000 
VIAJEROS LE ESPERAN
200,000 TRAVELLERS 
ARE WAITING FOR YOU
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� 01 Organismos Oficiales / Organismes Oficials / Official Tourism Bodies
� 02 Ofertas de Alojamiento / Ofertes d’Allotjament / Accommodation Offering
� 03 Agencias de Viajes y Mayoristas / Agències de Viatges i Majoristes / Travel Agencies and Wholesalers
� 04 Compañías de Transporte / Companyies de Transport / Transport Companies
� 05 Turismo Cultural - Oci / Turisme Cultural - Oci / Cultural Tourism - Leisure
� 06 Complementos de Viaje / Complements de Viatge / Travel Complements
� 07 Prensa / Premsa / Press
� 08 Formación y Servicios Turísticos / Formació i Serveis Turístics / Formation and Tourist Services
� 09 Náutica / Nàutica / Nautical Tourism
� 10 Camping y Caravaning / Càmping i Caravàning / Camping and Caravaning
� 11 Turismo Activo / Turisme Actiu / Active Tourism
� 12 Turismo on-line / Turisme on-line / On-line Tourism
� 13 Gastronomía / Gastronomia / Gastronomy
� 14 Turismo Gay y LGTB / Turisme Gai i LGTB friendly / Gay Tourism and LGTB friendly
� 15 Porta del desert / Porta del desert / Porta del desert

SOLICITUD DE PARTICIPACIÓN / SOL·LICITUD DE PARTICIPACIÓ / PARTICIPATION FORM Cod. Salón: S029

A cumplimentar por / A omplir per / To be filled by - FIRA DE BARCELONA

Código Comercial ____________________________ Código cliente ____________________________ N.º oferta ____________________________ N.º pedido  ____________________________

NORMAS DE PARTICIPACIÓN Y OTRAS INFORMACIONES DE INTERÉS EN:

NORMES DE PARTICIPACIÓ I ALTRA INFORMACIÓ D’INTERÈS A: www.saloturisme.com
PARTICIPATION RULES AND FURTHER INFORMATION IN:

15.04.10
18.04.10

Montjuïc

Con la firma del presente documento, el firmante se somete expresamente a la ley española y declara conocer y aceptar el Reglamento General de
Participación de FIRA DE BARCELONA, así como las normas específicas del certamen, a las que expresamente se somete y compromete a cumplir. 
Amb la signatura d'aquest document, el sotasignat se sotmet expressament a la llei espanyola i declara conèixer i acceptar el Reglament General de
Participació de FIRA DE BARCELONA, així com les normes específiques del certamen, a les quals se sotmet i es compromet a complir.
By signing this document, you expressly submit yourself to Spanish law and declare that you understand and accept FIRA DE BARCELONA's General
Participation Regulations, and the specific rules of the event, to which you expressly submit yourself and with which you undertake to comply.

Fecha / Data / Date ––––––––––––––––––––––––––– Firma y Sello de la Empresa / Signatura i Segell de l’Empresa / Signature and Company seal

Nombre y Apellidos / Nom i cognoms / Name & surname ––––––––––––––––––––––––––––––––––––––––––––––––

Cargo / Càrrec / position ––––––––––––––––––––––––––––––––––––––––––––––––

Sectores / Sectors / Sectors

Av. Reina Ma. Cristina, s/n - 08004 Barcelona
Tel. 902 233 200 - (+34) 93 233 20 00
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Datos comerciales (si difieren de los fiscales) / Dades comercials (si difereixen dels fiscals) / Trading details (if different from fiscal)

Datos fiscales / Dades fiscals / Fiscal data

Responsable de Feria / Responsable de Fira / Fair responsible

Responsable administrativo / Responsable administratiu / Administrative responsible

Empresa / Empresa / Company ________________________________________________________________________________________________________________________

Domicilio / Adreça / Address _______________________________________________________________ C.P. / C.P. / Zip Code ___________________________________

Población / Població / Town ___________________________________________________ Provincia / Província / Province ______________________________________

País / Pais / Country_______________________ Teléfono / Telèfon / Phone ___________________________________ Fax ______________________________________

e-mail _________________________________________________________________ Web ________________________________________________________________________

Idioma en que desea recibir la correspondencia / Idioma en què desitgeu rebre la correspondència / Language you wish to communicate � Castellano � Català � English

Nombre / Nom / Name _____________________________________________________________________ Cargo / Càrrec / Title ___________________________________

Teléfono / Telèfon / Phone ______________________________ Fax ______________________________ e-mail __________________________________________________

Empresa / Empresa / Company ____________________________________________________________ NIF / NIF / Fiscal Id. no. ________________________________

Domicilio / Adreça / Address _______________________________________________________________ C.P. / C.P. / Zip Code ___________________________________

Población / Població / Town ___________________________________________________ Provincia / Província / Province ______________________________________

País / Pais / Country_______________________ Teléfono / Telèfon / Phone ___________________________________ Fax ______________________________________

e-mail _________________________________________________________________ Web ________________________________________________________________________

Nombre / Nom / Name _____________________________________________________________________ Cargo / Càrrec / Title ___________________________________
Teléfono / Telèfon / Phone ________________ Fax __________________ e-mail (para envio de facturas / per la tramesa de factures / for invoices)_______________________

ENVIAR POR FAX A / ENVIAR PER FAX / SEND BY FAX: +34 932 333 435

Consulte descuentos especiales 2010,
con nuestros comerciales.

Consulti descomptes especials 2010,
amb els nostres comercials.
For special 2010 discounts,
contact with our sales team.

Espacio solicitado / Espai sol·licitat / Requested area: ––––––––––––––––– m2 / sq.m

Expositores nacionales (Only for spanish exhibitors)

Si desea realizar el pago vía recibo domiciliado, por favor indique su cuenta bancaria / Si vol fer el pagament per mitjà de rebut domiciliat, si us plau, indiqui el seu compte bancari

C/C: ——— ——— ——— ——— ——— ——— ——— ——— ——— ——— ——— ——— ——— ——— ——— ——— ——— ——— ——— ———



TARIFAS DE PARTICIPACIÓN
Alquiler de espacio
De 20 a 50 m2: 106 €/m2 + 7% IVA
Más de 50 m2 104 €/m2 + 7% IVA
• Espacio mínimo a contratar: 20 m2

ADJUDICACIÓN DE ESPACIO
La adjudicación de espacios queda reservada a
FIRA DE BARCELONA. Se efectuará atendiendo a
los criterios generales señalados en el
Reglamento General de Participación y, en su
caso, a los señalados en las Normas particula-
res del certamen.

CUOTA DE PARTICIPACIÓN
La CUOTA DE PARTICIPACIÓN es de 280 € + 7%
IVA. Recibida por FIRA DE BARCELONA la So-
licitud de Participación, ésta remitirá a la empre-
sa solicitante factura por el concepto de CUOTA
DE PARTICIPACIÓN, la cual deberá satisfacerse a
su recepción. FIRA DE BARCELONA no tramitará
ninguna Solicitud en tanto no se haya abonado
la Cuota de Participación. En ningún caso se pro-
cederá a la devolución del importe abonado en
concepto de Cuota de Participación.

SEGUROS OBLIGATORIOS
La tarifa en concepto de prima de Seguro y
Servicios es de 56 €. Los seguros obligatorios
de Responsabilidad Civil y Daños materiales
incluyen:
- Responsabilidad Civil. Capital asegurado

300.000,00 €. Franquicia: 1.500,00 €

- Daños materiales, excluído el robo. Capital ase-
gurado: 20.000,00 €. Franquicia: 1.000,00 €

MODALIDADES DE PAGO
Todos los pagos deben efectuarse siempre a
favor de Fira de Barcelona - TURISME 2009, uti-
lizando una de las siguientes formas:
- Recibo domiciliado
- Cheque conformado
- Ingreso en efectivo o pago con tarjeta de crédi-
to en el Departamento de Caja de FIRA DE BAR-
CELONA

- Transferencia bancaria en cualquiera de las
siguientes cuentas bancarias:

TARIFES DE PARTICIPACIÓ
Lloguer d’espai
De 20 a 50 m2: 106 €/m2 + 7% IVA
Més de 50 m2 104 €/m2 + 7% IVA
• Espai mínim a contractar: 20 m2

ADJUDICACIÓ DE L’ESPAI
L'adjudicació d'espais queda reservada a FIRA
DE BARCELONA. Es farà atenent els criteris
generals assenyalats al Reglament General de
Participació i, si escau, als assenyalats a les
Normes particulars del certamen.

QUOTA DE PARTICIPACIÓ
La QUOTA DE PARTICIPACIÓ és de 280 € + 7%
IVA. Rebuda per FIRA DE BARCELONA la Sol·lici-
tud de Participació, aquesta remetrà a l’empresa
sol·licitant factura pel concepte QUOTA DE PARTI-
CIPACIÓ, la qual haurà de satisfer-se en el moment
de la seva recepció. FIRA DE BARCELONA no tra-
mitarà cap Sol·licitud mentre no s’hagi abonat la
Quota de Participació. En cap cas es procedirà a
la devolució de l’import abonat en concepte de
Quota de Participació.

ASSEGURANCES OBLIGATÒRIES
La tarifa en concepte de prima d'Assegurança i
Serveis és de 56 €. Les assegurances obligatò-
ries de Responsabilitat Civil i Danys materials
inclouen :
- Responsabilitat Civil. Capital assegurat 300.000,00 €.
Franquícia: 1,500,00 €.

- Danys materials, exclòs el robatori. Capital asse-
gurat: 20.000,00 €. Franquícia: 1.000,00 €.

MODALITATS DE PAGAMENT
Tots els pagaments s’hauran d’efectuar sempre a
favor de Fira de Barcelona - TURISME 2009, utilit-
zant una de les fórmules següents:
- Rebut domiciliat
- Xec conformat
- Ingrés en efectiu o pagament amb targeta de
crèdit al Departament de Caixa de FIRA DE BAR-
CELONA

- Transferència bancària a qualsevol dels comptes
bancaris següents:

PARTICIPATION RATES
Space-rental
De 20 a 50 m2: 106 €/sq.m + 7% VAT
Más de 50 m2 104 €/sq.m + 7% VAT
• Minimum space: 20 sq.m

ALLOTMENT OF SPACE
Allotment of space is the responsability of FIRA
DE BARCELONA and shall be carried out on the
basis of the general criteria indicated in the
General Participation Regulations and, as the
case may be, those of the individual Event Rules.

PARTICIPATION FEE
The PARTICIPATION FEE is 280 € + 7% VAT. After
receiving the Participation Application Form, FIRA
DE BARCELONA will issue the applicant company
with an invoice for the PARTICIPATION FEE, which
must be paid upon receipt. FIRA DE BARCELONA
will not process any Application until the
Participation Fee has been paid. Under no cir-
cumstances shall any amount paid over by way of
Participation Fee be repaid.

INSURANCE
The cost of the insurance premium and services
is 56 €. Compulsory civil liability and property
damage insurance covers:
- Civil liability. Capital amount insured: 300,000.00 €.
Excess (deductible): 1,500.00 €.

- Property damage, excluging theft. Capital amount
insured 20,000.00 €. Excess (deductible):
1,000.00 €.

PAYMENT METHODS
All payments should be made to Fira de Barcelo-
na - TURISME 2009, by one of the following met-
hods:
- Direct debit
- Certified cheque
- Cash deposit or credit card payment at the FIRA
DE BARCELONA Cashier's Department

- Bank transfer to any of the following bank
accounts:

En cumplimiento de la LOPD 15/1999 y de la
LSSICE 34/2002 y demás disposiciones legales,
se le informa que los datos de carácter personal
que voluntariamente facilita, incluido el correo
electrónico, se incorporarán aun fichero automa-
tizado de carácter personal de FIRA DE BARCE-
LONA. Al remitir sus datos, expresamente autori-
za la utilización de los mismos para las comuni-
caciones, incluyendo las realizadas vía correo
electrónico que FIRA DE BARCELONA realice con
fines promocionales o informativos de las activi-
dades que organiza y/o poya con su logística. Así
mismo queda igualmente informado de que sus
datos podrán ser comunicados, con obligación de
confidencialidad, a las empresas colaboradoras
de FIRA DE BARCELONA, siempre que ello sea
necesario a los fines de que éstas realicen el ser-
vicio contratado. Queda igualmente informado de
la posibilidad de ejercitar sobre tales datos los
derechos de acceso, rectificación, cancelación y
oposición, a cuyo fin deberá dirigirse por carta o
e-mail a FIRA DE BARCELONA, DEPARTAMENTO
ADMINISTRATIVO VENTAS (DAV), Avenida Reina
Mª Cristina, s/n, Palacio nº 1 - 08004 Barcelona -
España o, datos@firabcn.es

En compliment de la LOPD 15/1999 i de la LSSI-
CE 34/2002 i de les altres disposicions legals, se
l'informa que les dades de caràcter personal que
voluntàriament facilita, inclòs el correu electrònic,
s'incorporaran a un fitxer automatitzat de caràc-
ter personal de FIRA DE BARCELONA. En reme-
tre'ns les seves dades, n'autoritza expressament
la utilització per a les comunicacions, incloses les
fetes via correu electrònic, que FIRA DE BARCE-
LONA faci amb finalitats proporcionals o informa-
tives de les activitats que organitza i/o referma
amb la seva logística. Així mateix, queda igual-
ment informat que les seves dades podran ser
comunicades, amb obligació de confidencialitat, a
les empreses col·laboradores de FIRA DE BARCE-
LONA, sempre que això sigui necessari a les fina-
litats que aquestes facin el servei contractat.
Queda igualment informat de la possibilitat d'e-
xercitar sobre aquestes dades els drets d'accés,
rectificació, cancel·lació i oposició, i que amb
aquesta finalitat haurà d'adreçar-se mitjançant
carta o correu electrònic a FIRA DE BARCELONA,
DEPARTAMENT ADMINISTRATIU VENDES (DAV),
Avinguda Reina Mª Cristina, s/n, Palau núm. 1 -
08004 Barcelona - Espanya o, datos@firabcn.es

In compliance with Spains's Data Protection Act
15/1999, Information and E-Commerce Services
Act 34/2002 and other legal provisions, you are
hereby informed that the personal data you
voluntarily supply, including your e-mail address,
shall be incorporated into a FIRA DE BARCELONA
computerised personal data file. In supplying
your personal data, you expressly authorise its
use in the communications, including those
carried out by e-mail, that FIRA DE BARCELONA
carries out for promotional or information purpo-
ses on the activities that it organises and/or
supports with its logistics. You are also informed
that your personal data may be forwarded, with a
duty of confidentiality, to FIRA DE BARCELONA's
partner companies, provided that this is required
for the latter to perform the contracted servi-
ces. You are further informed of the possibility of
exercising in respect of said data the rights of
access, rectification, deletion and opposition. To
do so, you must contact us by letter or e-mail at
FIRA DE BARCELONA, DEPARTAMENTO ADMINIS-
TRATIVO VENTAS (DAV), Avenida Reina Mª Cris-
tina, s/n, Palacio nº 1 - 08004 Barcelona - Spain
or, datos@firabcn.es

CAIXA D’ESTALVIS I PENSIONS DE BARCELONA: c/c 2100 0927 56 0200017660 - SWIFT CAIXAESBBXXX - IBAN: ES49-2100-0927-5602-0001-7660

BBVA: c/c 0182 6035 42 0100857117

BSCH: c/c 0049 1806 99 2410296028

BANCO POPULAR ESPAÑOL: c/c 0075 0002 25 0604422331

Para que su pago sea registrado correctamente,
deberá indicar en su transferencia, o en su che-
que bancario/conformado a favor de FIRA INTER-
NACIONAL DE BARCELONA, el código de cliente y
el número de factura que aparece en las mis-
mas.

Per tal que el seu pagament sigui registrat correc-
tament, haurà d’indicar a la seva transferència, o
en el seu xec bancari/conformat a favor de FIRA
INTERNACIONAL DE BARCELONA, el codi de client
i el nombre de factura que hi apareix.

To ensure that your payments is correctly pro-
cessed, you should indicate the client code and
invoice number that appear on the invoice on the
bank transfer, bankers cheque or cheque made
out in favour of the FIRA INTERNACIONAL DE
BARCELONA.



15.04.10
18.04.10

Montjuïc

ACTIVIDADES / ACTIVITATS / ACTIVITIES
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www.saloturisme.comAv. Reina Ma. Cristina, s/n - 08004 Barcelona
Tel. 902 233 200 - (+34) 93 233 20 00

Fira Barcelona

Descripción de actividades - Calendario
Descripció d’activitats - Calendari
Activity description - ProgrammeDia / Day Hora / Hour

ENVIAR POR FAX / ENVIAR PER FAX / SEND BY FAX: +34 93 233 34 35

Empresa expositora / Expository company

Ubicación stand / Ubicació estand / Location stand

Persona de contacto / Persona de contacte / Contact person

Teléfono / Telèfon / Phone

E-mail
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